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Prof. Dr. Michael M. Zacharias zdhlt zu den renommier-
testen Wissenschaftlern im Direktvertrieb. Seit Anfang
der 90er Jahre beschiftigt er sich an der Fachhoch-
schule Worms mit diesem Thema. In einer Reihe von
nationalen und internationalen Studien sowie Publika-
tionen Uber diesen dynamischen Vertriebsweg hat er
vielen Menschen neue Berufschancen aufgezeigt.
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DIREKTVERTRIEB IN DEUTSCH-
LAND, OSTERREICH UND DER
SCHWEIZ:

EIN BRANCHENREPORT MIT EINER AKTUELLEN
BEFRAGUNG VON UBER 6.600 VERTRIEBSPARTNERN

Das neue Standardwerk fiir den Direktvertrieb von Prof.
Dr. Michael M. Zacharias (Fachhochschule Worms) bietet
einen umfassenden Einblick in diesen dynamischen
Vertriebsweg fiir Unternehmen, Vertriebspartner, Wissen-
schaft und die interessierte Offentlichkeit und zeigt die
zukinftigen Entwicklungen auf der Basis der Megatrends
in Wirtschaft und Gesellschaft.

Branchenreport Direktvertrieb 2009 | www.branchenreport.eu

Im Einzelnen finden sich in dem Branchenreport auf
300 Seiten und in liber 200 Farbgrafiken empirisch
abgesicherte Daten und Fakten sowie Informationen
zu folgenden Themen:

m  Definitionen zum Direktvertrieb

®  |nternationale Entwicklungen

®  Vorteile einer Tatigkeit im Direktvertrieb und Verglei-
che mit anderen Berufsfeldern

= Die wichtigsten Erfolgsfaktoren

®  Die generelle Akzeptanz dieser Vertriebsform in der
Bevolkerung und Abgrenzung zu illegalen Systemen

= Die wichtigsten Produktgruppen im Direktvertrieb

®  Die Kunden und deren Erwartungen

®  Die Situation der Vertriebspartner mit detaillierten
Aussagen zu Einkommen, Arbeitszeiten und soziode-
mografischen Daten

®  Zukunftstrends, die das weitere dynamische Wachs-
tum fordern werden

®  Bisherige Studien zum Direktvertrieb in Europa

®m  Detaillierte Darstellung aller Ergebnisse der Befra-
gung von 6.600 Vertriebspartnern aus tber 100
Direktvertriebsunternehmen

®  Deutschland: Einzel-Ergebnisse der Studie fir
Deutschland sowie Vergleich mit der D-A-CH-Region
und der Deutschland-Studie aus 2005

m  QOsterreich: Einzel-Ergebnisse der Studie fiir Oster-
reich sowie Vergleich mit der D-A-CH-Region und der
Osterreich-Studie aus 2004

m  Schweiz: Einzel-Ergebnisse der Studie fiir Osterreich
sowie Vergleich mit der D-A-CH-Region

®  Detailanalysen z.B. iber den Zusammenhang zwi-
schen Bildungsstand und Einkommen, Zeiteinsatz
und Einkommen, Haupt-und nebenberuflicher Tatig-
keit

®  Professionelle und ethische Standards in der Branche
zur Absicherung des Unternehmenserfolges

®  Zusammenfassung der Ergebnisse
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